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LedergrofRhandler
Helmut Jansohn im
Spezialitatenlager.
Dort finden sich
Leder von Luxusla-
beln, die er in Rest-
posten-Auktionen
ersteigert hat. Hand-
werker aus Ost- und
Suideuropa reisen an,
um hier einzukaufen.
Seine Standardware
versendet Jansohn
auf Bestellung aus
Musterbiichern in die
ganze Welt.

Ledergrofthandel Herbert Kolde:
Die erste Adresse fur Handwerker

Im Portrit. Mit seinem Ledergrofhandel Herbert Kolde hat Helmut
Jansohn eine Nische besetzt: Er beliefert weltweit Handwerksbetriebe mit
allen Lederarten, die seine Kunden - von Mafischuh- iiber Orthopddie-
schuhmacher, Taschner, bis zu Oldtimer-Restauratoren - bendtigen.

Wer in Wien Leder braucht, hat es leicht. Es
geniigt ein Anruf beim Ledergroffhandel Her-
bert Kolde und noch am selben Tag wird das
Gewiinschte geliefert. Und wer will, kann auch
selbst in der Breitenfurter Strafle 92-94 vorbei-
kommen und die passende Farbe und Qualitat
aussuchen - mit fachkundiger Beratung von
Eigentiimer Helmut Jansohn oder einem sei-
ner vier Mitarbeiter.

Mit Leder hat Jansohn bereits sein Leben
lang zu tun. Als Sohn eines Orthopadieschuh-
machers ging er bei einem befreundeten
Ledergrofhandler in die Lehre, bereits mit 23
Jahren machte er sich 1985 selbststandig und
fiihrt seither den Le-
dergroffhandel Her-
bert Kolde. ,Ich habe
damals mit wenig Ka-
pital begonnen, mein
Vater hat gebtrgt’,
erzahlt er. Maf3- und
Orthopadieschuh-
macher waren seine
ersten Kunden, durch
Zukiufe seien sowohl
sein Lederangebot als
auch sein Kunden-
stock gewachsen. Sei-
ne Zielgruppe sind
nach wie vor Hand-

werksbetriebe und inzwischen hat Jansohn
alles im Sortiment, was sie an Leder brauchen
- viele Arten von Schuhleder ebenso wie wei-
ches und dehnbares Lammleder fiir Bandagis-
ten, Leder fir Taschner, Hutmacher, Beklei-
dungs-, Mébel- und Autoleder. ,Es gibt keine
Art von Leder, die wir nicht fithren”, sagt er.

Kunden aus der ganzen Welt
bestellen bei Kolde Leder

Die Kundschaft dafiir ist schon lange nicht
auf Wien beschrankt, sondern international.

,Im Mafischuhbereich liefern wir weltweit
von Hongkong bis Amerika”, erzahlt Jansohn
und zeigt anilingefdrbtes Leder, bei dem
man die Struktur noch gut sieht, aber auch
Spezielles wie Flechtleder oder Krokoleder,
das Jansohn aus Kolumbien bezieht. Einige
Regale weiter liegen die durchgeférbten,
weicheren Leder fiir Orthopéadieschuhmacher
und das dickere Sohlenleder, Hirschleder fiir
Trachten und Mobel- und Autoleder - alles
Standardware.

Denn sein Lager hat Jansohn zweigeteilt
- auf der linken Seite die Standardware, von
der jeder Kunde einen Katalog zur Verfiigung
gestellt bekommt - kleine Lederstiicke in den
verfiigbaren Farben und Starken, so dass aus
der ganzen Welt bestellt werden kann und

genau das Gewiinschte geliefert wird. Diese
Ledersorten lidsst Jansohn auch weltweit pro-
duzieren - in Indien, Frankreich, Deutschland,
England und Italien. Viele der Gerbereien hat
er besucht.

Rechts vom Eingang ist das Lager fiir Spe-
zialitaten. Hier findet man besondere Leder zu
einem sehr giinstigen Preis. Denn Jansohn hat
es bereits vor Jahren auf die Liste der Teilneh-
mer von Lederauktionen geschafft, bei denen
Leder-Restposten nambhafter Hersteller wie
Gucci, Prada, Versace, Furla oder Ferragamo
an den Meistbietenden verkauft werden. ,Das
ist eine reine Lotterie, man weif nie, was in
den Paketen genau drin ist”, sagt Jansohn. Erst
wenige Tage zuvor habe er wieder 20 Paletten
bekommen und sei noch dabei, auszupacken.

Seine Kunden wissen es zu schitzen und
kommen u.a. aus Ungarn, Tschechien, Kro-
atien, Ruménien und Bulgarien persénlich
vorbei, um bei den Spezialititen zuzuschla-
gen. ,Sie bekommen diese Qualitdten sonst
nirgends so billig”, erklart Jansohn und zeigt
ein feines Fohlenleder. ,Das wiirde sonst schon
im Einkauf 120 Euro pro Quadratmeter kosten.
Wir verkaufen die Spezialititen um 26 Euro
pro Quadratmeter.”

Damit der Ledergrofihandel Kolde weiter
besteht, schult Jansohn bereits einen Mitarbei-
ter fiir eine spater mogliche Ubernahme ein.
,Dazu muss man Materialwissen haben, um
Kunden gut beraten zu konnen und man muss
mit Leuten umgehen kénnen.” {kol)

Mehr Infos zum Betrieb:
www.koldeleder.com



